
مجلة تنمية الرافدين
  

فاعلية الشراء الإلكتروني دراسة ميدانية في عينة من الشركات الصناعية الأردنية اسم المقال: 
أ.د. نعمة عباس الخفاجي، أ.م.د. محفوظ حمدون الصواف اسم الكاتب: 
https://political-encyclopedia.org/library/3089 رابط ثابت: 

 03+ 05:53 2026/04/13 تاريخ الاسترداد: 

الموسوعة السياسيّة هي مبادرة أكاديمية غير هادفة للربح، تساعد الباحثين والطلاب على الوصول واستخدام وبناء مجموعات أوسع من
المحتوى العلمي العربي في مجال علم السياسة واستخدامها في الأرشيف الرقمي الموثوق به لإغناء المحتوى العربي على الإنترنت.

لمزيد من المعلومات حول الموسوعة السياسيّة - Encyclopedia Political، يرجى التواصل على 
info@political-encyclopedia.org 

استخدامكم لأرشيف مكتبة الموسوعة السياسيّة - Encyclopedia Political يعني موافقتك على شروط وأحكام الاستخدام 
 https://political-encyclopedia.org/terms-of-use المتاحة على الموقع

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

 

  تم الحصول على هذا المقال من موقع مجلة تنمية الرافدين كلية الإدارة والاقتصاد / جامعة الموصل ورفده في مكتبة
الموسوعة السياسيّة مستوفياً شروط حقوق الملكية الفكريّة ومتطلبات رخصة المشاع الإبداعي التي ينضوي المقال تحتها.

https://tanmiyat.uomosul.edu.iq
https://tanmiyat.uomosul.edu.iq
https://political-encyclopedia.org/library/3089
mailto:info@political-encyclopedia.org
https://political-encyclopedia.org/terms-of-use
http://www.tcpdf.org


// ________________________________//

-
-

-
-

com.yahoo@mm_Prof

                       

 .)
         (  .   

         )             (  .      
      )                         

(  .      
     .     

          
                                        

.

The Effectiveness of Electronic Buying:
Field Study on a Sample of Jordanian Industrial Companies

Mahfoodh H. Al-Sawwaf, PhDNim'a A. AL-Kafajy ,PhD
Assistant professor

University of Mosul

Professor

AL-Zaytoonah University of Jordan

ABSTRACT

The growth of business organizations and the expansion of needs for materials in

terms of quantity, quality, timing, source, and cost encouraged materials management to

think of using computers language in scheduling the procedures as getting these materials

getting use of its aspects and achieving the effectiveness. The aspects represented by

(velocity of treatment, availability of tables and diagrams and electronic service of
exporters…).
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The procedures of electronic buying include (setting up of the base and processing the

information). The effectiveness of electronic buying is demonstrated by the indicators of

(The improvement of relationship among exporters, reducing the cost of buying, and

achieving the highest levels of savings…). The target here analyzed of relations between

these aspects and the procedures and effects in 62 Jordanian industrial firms. The results

reported a common satisfaction of the hypothesis of the study and stated the managers’

views in the field of electronic business in managing the materials. The great need to design

and applied presently and developing it in the future to ensure the maintenance of the

effectiveness of electronic buying in achieving the electronic business.
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Source: Donald. W. Dobler and David, N. Burt, 1994, Purchasing and Supply Management

Text and Cases, Tata McGraw-Hill Purchasing Company Ltd. New Delhi.
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Source: Donald. W. Dobler and David, N. Burt, 1994, Purchasing and Supply Management

Text and Cases, Tata McGraw-Hill Purchasing Company Ltd. New Delhi.
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Source: Emmelhainz A., Margaret, Electronic Data Interchange In Purchasing Guide to

Purchasing, NAPM INC, New York, 1986.
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- Donald. W. Dobler and David, N. Burt, 1994, Purchasing and Supply Management Text

and Cases, Tata McGraw-Hill Purchasing Company Ltd. New delhi.

:

-              

-            

.
-.

:
-               %-

%.

-            
 .         

.



 ...][

-     )Cary,1994 () (

          

.

.           

.

.            

.

.             
   

            
.

            

            
   .   

  .

-:           
              

.

-  :       
             

 .           
         .    

:



] [/  )(

-

      ) (  

:
 .           

.
 ..

-

        
     

   .         .
              

        

    .       
.



 ...][

-

            

        

        .   
          

.
              

         .    

             %  
 .         

 ..

-

             
             

.
    ) (          

)Cronbach

Alpha( .           

              

.

            

    )           

           (  .  



] [/  )(

           

     .  

:

-

:

.          
.

..

.   )         
 (.

..

.

.

.

.
  .

  .



 ...][

-

         
:

.               

.

.            

.

.          

.

.       )     

 (.

.            

.

-

               
:



] [/  )(

.            

.

.              
.

.   )           
          

     (       
.

.            
              

               

.

  .:

.

.

.

.

.

.

.

  .          

:

.)(

.)(

.

.

.

.

.

.



     ...     

][

   Spearman (rs)

   
:

-           

:

     )         

    (  .      
Spearman (rs)

  .:

.         

)- (.

.             

01.0≤P05.0≤p.



] [/  )(

..

..

-

        )       
  (  .          

:

..

.          )  
           (  

.

.    

01.0≤P05.0≤P

..
.

Spearman

 *05.0≤P
 * *01.0≤P



     ...     

][

Spearman

 *05.0≤P
 * *01.0≤P

-

          

:

.             

           
.

.         
           

.

.            
              

.

.            

.



] [/  )(

-

           
:

.            
            

.

.          

             

                
.

.         )
       (     

         .    
            

.

-
.          

.

-
1. Donald. W. Dobler and David, N.Burt, 1994, Purchasing and Supply Management Text

and Cases, Tata McGraw-Hill Purchasing Company Ltd. New Delhi.

2. Emmelhainz, A., Margaret, 1986, Electronic Data Interchange In Purchasing Guide to

Purchasing, NAPM Inc, New York.

3. Cary.J.Zenz, 1994, Purchasing and the Management of Materials, 7th ed., John Willey

and Sons, NY.


